
La question d'interprétation

Intention de communication

Convaincre Persuader

auteur 
distancié

auteur 
engagé

marques de 
modalité

De la troisième personne : on, il, 
elle, la, le?

De la première ou de la deuxième 
personne : je, me, moi, nous, nôtres, 

notre, nos, vos, vous?

Utilisation des 
pronoms

Vocabulaire

Types de 
phrases

Verbes

Temps de 
verbes

Persuader par des 
propos plus personnels 
(subjectifs), teintés de 

la vision de l?auteur, de 
son émotivité. 

Justifications souvent 
basées sur les valeurs 

ou le jugement de l?auteur.

Convaincre par 

des justifications 

plus neutres 

(objectives) : des 

preuves 

vérifiables et 

logiques.

Niveaux de 
langue

Mots neutres plus nombreux : 
historique et facile.

Expressions souvent nuancées 
(selon moi, probablement, 

peut-être? )

Mots connotés très nombreux : mots 
positifs (extraordinaire) ou mots 

négatifs (épouvantable).
Présence d?expressions plus 
catégoriques (évidemment, 

certainement, bien entendu? )

Pas d?expressivité de l?auteur ni 
d?interpellation :

-Phrases déclaratives

Falloir, devoir

Le conditionnel peut marquer la 
supposition, donc des propos plus 

nuancés. (Cela prouverait 
que? Cela prouve que ? .)

Présence d?expressivité de l?auteur 
et d?interpellation du lecteur :

-Phrases impératives
-Phrases exclamatives
-Phrases interrogatives

Pouvoir, sembler

L?impératif : Croyez-moi.
Le présent peut marquer la 

certitude, donc des propos plutôt 
catégoriques.

Soutenu ou standard Familier, populaire ou standard

Le ton
-Sérieux

-Didactique
-Encyclopédique

-Critique

Le ton
-Élogieux
-Critique

-Ridiculisant
-Agressif ou colérique

-Moralisateur
-Tragique
-Alarmiste

-Dramatique
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